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Standort Potsdam-Babelsberg

MOTOR COMPANY ERGANZT PORTFOLIO
M7 M3Z03 IV PO7SLOANT

o Verkauf startet ab April am Standort Potsdam-Babelsberg
e Neue Mazda Aufien-Signalisation und modernes Schauraumkonzept
e Starker Partner mit zw6lf Filialen und 452 Mitarbeitern in Berlin und Brandenburg

Leverkusen, 9. Februar 2016: Die Motor Company aus Berlin ist neuer Mazda Vertriebs-

partner. Am Standort Potsdam-Babelsberg vertreibt das Traditionsunternehmen ab April die
sportlichen Modelle der japanischen Marke. Hierzu wird das Autohaus mit der neuen Mazda
Aupensignalisation ausgestattet und der Schauraum umfassend modernisiert und nach den
Mazda Richtlinien gestaltet. Geplant ist zundchst der Verkauf von 150 Neuwagen pro Jahr,
kinftig sind Gber 200 Einheiten realistisch.

Die Motor Company ist einer der gréf3ten Toyota Handler Deutschlands mit zwdlf Filialen in
Berlin und Brandenburg, die Toyota und Lexus exklusiv in der Hauptstadt vertreiben. Im ver-
gangenen Jahr haben rund 6.200 Neu- und Gebrauchtwagen einen neuen Besitzer gefunden.
452 Mitarbeiter arbeiten fiir das vor 40 Jahren von Detlef Slupinski gegriindete Unterneh-
men. Zusammen mit Geschaftsfihrerin Liane Hahn, die fir Finanzen und Controlling zustandig
ist, und Geschaftsfiihrer Eduard Witthohn leitet er die Geschicke des Traditionsunternehmens
und ist sich selbst immer treu geblieben. An erster Stelle stehen fiir ihn zufriedene Mitarbeiter
und zufriedene Kunden: ,,Unser Leitmotiv lautet ,Menschen begeistern Menschen’, und das
leben wir auch selber”, berichtet Slupinski. ,,Auch Mazda begeistert die Menschen mit aufre-
genden neuen Autos. Die neue Modellgeneration hat uns ebenso liberzeugt wie die Wachs-
tumsstrategie der Marke."

Mit der Berliner Motor Company existieren jetzt 399 Mazda Handlervertrdage und 455 Ver-
kaufsstandorte in Deutschland. Damit hat sich die Zahl der Mazda Standorte seit der Neu-
strukturierung des Handlernetzes 2012 um mehr als 40 Prozent verringert; im gleichen Zeit-
raum ist der Absatz der Marke in Deutschland um 43 Prozent gestiegen.
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.Diese Zahlen zeigen nicht nur, dass unsere Modellpalette liberaus attraktiv ist, sondern auch
dass unser Handlernetz in den vergangenen Jahren ungemein an Schlagkraft gewonnen hat",
sagt Josef A. Schmid, Geschaftsfiihrer der Mazda Motors Deutschland GmbH. ,,Unsere Hand-
ler sind hochmotiviert, begeistern sich und unsere Kunden fiir die Marke Mazda und werden
fir ihr Engagement belohnt: Durchschnittlich hat jeder Mazda Handler in Deutschland im ver-
gangenen Jahr 145 Mazda Neufahrzeuge verkauft. Wir freuen uns sehr dariiber, nun auch die
Motor Company in unserem Kreis begriifen zu diirfen. Zusammen werden wir daran arbeiten,
die Qualitat in unserem Vertriebsnetz weiter zu verbessern, um auf die gestiegenen Kunden-
erwartungen noch besser reagieren zu kénnen. Im Vordergrund stehen dabei beispielsweise
ein besonders kompetentes und freundliches Personal, die Geschwindigkeit bei der Beantwor-
tung von Anfragen und der Erlebnis-Charakter von Probefahrten.”

Die Zukunft der Motor Company steht auf sicheren Beinen, auch wenn der Chef sich einmal
aus dem aktiven Geschaft zuriickziehen wird. Seine Nachfolge hat der 72-Jahrige auf eine
ganz besondere Art und Weise geregelt - in Form einer gemeinnitzigen Stiftung. Dazu Slu-
pinski: ,,Unseren Beschaftigten gegeniiber haben wir eine soziale Verantwortung dafiir, dass
die Motor Company auch in 100 Jahren noch am Start ist.”
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