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Mazda belohnt Automobilverkdufer

NEUER MIZD3I VERKAUFERCLUB:
ENGAGEMENT ZAHL 7 SICH AUS

e Teilnehmende Mazda Verk&dufer sichern sich Pramien und exklusive Vorteile
o Neben Zulassungszahlen auch qualitative Aspekte entscheidend
e Online-Portal liefert Informationen und News zur Performance und Marke

Leverkusen, 23. Juli 2015: Hervorragende Arbeit verdient eine Belohnung: Aus diesem Grund

fihrt Mazda Motors Deutschland nun einen exklusiven und dauerhaften Verkduferclub ein. Er
dient dabei insbesondere der Anerkennung der erbrachten Verkauferleistung durch Vergabe
von hochwertigen Pramien und attraktiven Status-Vorteilen.

Das neue Verkaufer-Portal unter www.mazda-verkaeuferclub.de ist dabei allen teilnahmebe-

rechtigten Verkdaufern offizieller Mazda Handler zuganglich. Nach Anmeldung des Autohauses
durch den Geschaftsfiihrer sowie erfolgreicher Registrierung des Verkdaufers, erhalten diese
detaillierte Einsichtsmdéglichkeiten in ihr persénliches Verkduferclub-Konto und kénnen ihre
Verkaufs-Performance kontinuierlich nachverfolgen. Ein bundesweites Ranking ermdglicht es
zudem, ihre individuelle Leistung stets mit der ihrer Kollegen zu vergleichen.

Mit jedem verkauften Fahrzeug sammeln die Club-Mitglieder dann automatisch wertvolle
Pramienpunkte. Im Gegensatz zu den Verkauferclubs vieler anderer Automobilhersteller und
-banken, ist jedoch nicht allein der Absatz relevant, sondern vielmehr auch die verkaufte
Ausstattungslinie und weitere qualitative Aspekte wie beispielsweise die Kundenzufrieden-
heit. So ist der Mazda Verkduferclub weit mehr als ein reines Bonusprogramm, womit er auch
zukiinftig dazu beitragen wird, Kunden von den neuen Mazda Modellgenerationen zu begeis-

tern.

Das breitgefacherte Pramiensortiment des Mazda Verkduferclubs umfasst derzeit mehr als
3.000 Artikel aus den verschiedensten Themenbereichen. Diese kénnen jederzeit gegen die
von den Verkdufern gesammelten Punkte online eingetauscht werden. Ein individuelles
Punktekonto liefert dabei einen tagesaktuellen Uberblick iiber getdtigte Fahrzeugverkiufe

und Pramienbestellungen innerhalb des Clubs.
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Damit die Verkdufer gleichzeitig stets auf dem Laufenden bleiben, erhalten sie aupferdem alle
News und Informationen rund um den Club und die Marke Mazda jederzeit online direkt aus
erster Hand. Auch die Geschaftsfiihrer der Mazda Partner haben Zugriff auf das Portal und
kdnnen so die Performance ihrer Verkaufer und aktuelle Aktionen nachverfolgen.

Erfillt ein Verkdufer die Statuskriterien, steigt er in den Rang eines ,,TAKUMI" auf - eines
Meisters des Verkaufs. TAKUMIS geniepen exklusive Vorteile wie beispielsweise ein 14-
tagiges Vorbestellrecht auf neue Pramien, Zugriff auf ausschlieflich ihnen vorbehaltene
Produkte oder die Méglichkeit, die Wunschpramie per Zuzahlung zu sich nach Hause geliefert
zu bekommen.

Unabhdngig vom Status profitieren alle registrierten Teilnehmer davon, dass die Versteue-
rung des geldwerten Vorteils zu 100 Prozent durch Mazda Motors Deutschland erfolgt.

.Das Wachstum eines Automobilherstellers hangt mapgeblich vom Engagement seiner
Verkdufer ab. Der kontinuierliche Aufwartstrend von Mazda in den vergangenen Monaten
zeugt vom Einsatz vieler Kollegen in unseren Hdandlerbetrieben. Mit dem neuen Mazda
Verkauferclub wollen wir diese Mitarbeiter zusatzlich motivieren und an die Marke binden”,
erlautert Stefan Kampa, Leiter Verkaufsférderung bei Mazda Motors Deutschland.
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